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MARKTPLATZ

Ohne Risiko und

mit voller

Kostenkontrolle*

Bernd Weidmann

ist Geschaftsfahrer der WIV GmbH aus Gelnhausen. Das Unternehmen hat 15
Jahre Erfahrung auf dem Gebiet Portalerstellung und -vermarktung. Das Portal
wind-turbine.com bietet Kaufern und Verkaufern des deutschen und
internationalen Marktes Kontakte und Geschafte.

Foto: WIV

Wind-turbine.com bietet Kaufern und Verkaufern eine Plattform, auf der Angebot auf
Nachfrage trifft. Einkaufer kénnen bei einer Vielzahl von Anbietern aus der Windener-
giebranche Angebote anfragen, Verkdufer konnen ihre Produkte — ob neu oder gebraucht
- offerieren. SW&W sprach mit Geschaftsfiihrer Bernd Weidmann iiber das Portal.

SW&W: Wie und wann kam die Idee

zu diesem Portal?

Bernd Weidmann: Wir als Agentur haben
uns schon immer erfolgreich mit Ziel-
gruppenportalen beschaftigt und mit dem
Atomunfall in Japan war mir klar, dass in
Deutschland die Energiewende an Fahrt
aufnehmen wird. Auch wusste ich, dass
viele Windenergieanlagen schon Anfang der
90er Jahre aufgestellt wurden und es einen
Gebrauchtmarkt geben muss. Da mich das
Thema erneuerbare Energien auch person-
lich sehr interessiert und es positiv aufge-
laden ist, war die |dee geboren, einen
weltweiten Marktplatz rund um dieses
Thema aufzubauen.

SW&W: Wer steckt hinter der Plattform?
Sind das alles ,Wind-Insider"?
Weidmann: Hinter wind-turbine.com
steht die inhabergefiihrte Internetagentur
WIV GmbH. Seit 1999 sind wir im Online-
Marketing und in der Portalvermarktung
aktiv. Seit 2001 beschaftigen wir uns mit
Suchmaschinen-Marketing. Wir arbeiten in
einem Windenergie-Netzwerk mit erfahre-
nen Kollegen und Windenergie-Insidern.

SW&W: Warum denken Sie, braucht die
Branche Ihr Portal?
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Weidmann: Die Windbranche wird immer
internationaler und exportorientierter. Und
.Made in Germany" ist einfach weltweit
gefragt. Das gilt nicht nur fur groBe und
globale Player, sondern vor allem auch fur
unzahlige mittelstandische Unternehmen,
die inihren Nischen tolle Lésungen anbie-
ten. Wir wollen helfen, die Sichtbarkeit
dieser Betriebe weltweit zu steigern und
neue Geschaftskontakte vermitteln. Was
den Zweitmarkt in Deutschland betrifft
sehen wir sehr groBBes Potenzial, da heute
schon 7000 und in drei Jahren 10.000
Windkraftanlagen alter als 20 Jahre sind.
Taglich gehen im Portal Anfragen aus aller
Welt ein, die nach gebrauchten Windan-
lagen, Projekten, Dienstleistungen und
Komponenten suchen. Hinzu kommt, dass
der Verkauf der Altanlagen durch den
Betreiber auch die zusatzlichen Kosten
beim Ruckbau mit auffangen kann.

SW&W: Wie ist die Reichweite des
Portals?

Weidmann: Uns besuchen monatlich tiber
12.000 Menschen aus Gber 150 Landern.
Damit sind wir global bereits gut aufgestelit
und haben aktuell mit den Sprachen Eng-
lisch, Franzésisch, Spanisch, Russisch und
Polnisch nachgelegt. Weitere Sprachen

werden folgen, um moglichst allen Men-
schen die Inhalte des Portals verstandlich
zu machen. Ziel ist es, bis Ende 2016 die
Besucherzahlen auf 30 bis 50.000 im
Monat zu steigern.

SW&W: Ein hoher Nutzen fiir den Kédufer
entsteht ja nur, wenn es zu seiner Anfrage
méglichst viele Anbieter/Angebote gibt.
Wie gewinnen Sie die?

Weidmann: Grundsatzlich sind bereits

ca. 1.000 Unternehmen vorwiegend

aus Deutschland als Partner auf
wind-turbine.com gelistet und stehen als
Anbieter beziehungsweise Verkaufer zur
Verfiigung. Da wir sehr positives Feedback
fur unsere Portallésung erfahren und eine
hohe Sichtbarkeit in Suchmaschinen ha-
ben, rechnen wir damit, dass es Ende
néchsten Jahres 2.000 bis 3.000 Anbieter
sein werden. Hinter jedem Anbieter stehen
zudem viele Angebote, die aktuell stetig ins
Portal einflieBen.

SW&W: Wie viele Anfragen werden pro
Monat vermittelt?

Weidmann: Derzeit sind das ca. 300 wert-
haltige Anfragen pro Monat, die an Anbieter
weitergeleitet werden. Mit steigender
Tendenz.



SWE&W: Wie gewinnen Sie Verkdufer und
K&ufer fiir das Portal?

Weidmann: Als zertifizierter Google-Partner
wissen wir, wie man in Suchmaschinen die
oberen Platze belegt und spielen diese Karte
natiirlich voll aus. Auch in Sachen Social
Media haben wir 2015 angefangen, Flagge
zu zeigen und werden diese Kanale weiter
bespielen. Auf Messen und wichtigen Events
sind wir mit Vortragen und Fachbeitragen
prasent. Selbstverstandlich sprechen wir
auch mit einem eigenen Vertrieb Firmen
direkt an. Zudem sind wir auch in klassischen
Medien wie Printmagazinen vertreten und
verfiigen mittlerweile (iber ein Netzwerk an
Windkraft-Akteuren”, die uns bereits aktiv
weiterempfehlen.

SW&W: Welches Geschéftsmodell steht
hinter der Plattform? Welche Leistungen
sind fiir Verkdufer und Kaufer kostenlos
und wann entstehen Kosten?

Weidmann: Im Grunde versuchen wir ein
Win-win-Modell aufzubauen — weg von
klassischen Tarifmodellen mit starren Lauf-
zeiten und relativ hohen Kosten. Verkaufer
und Kaufer konnen unser Portal zundchst
kostenlos nutzen. Wir finanzieren uns ledig-
lich tiber die Vermittlung von Kontaktdaten
des moglichen Kaufers. Das heift, wenn ein
Verkaufer die Kontaktdaten zu einer Anfrage
erwerben moéchte, zahlt er einen fairen Preis
pro Adressdatensatz. Ohne Risiko und mit
voller Kostenkontrolle.

SW&W: Wie wird man Verkaufer und
welche Vorteile hat man davon?
Weidmann: Ganz einfach als Partner bewer-
ben. Nach kurzer Priifung kann der Verkaufer

sofort Angebote aufgeben und wird in pas-
sende Rubriken einsortiert. Nun ist er mit sei-
nen Angeboten sichtbar und kann ab sofort
von moglichen Kaufern weltweit angefragt
werden. Er erhalt nun passende Anfragen
und kann, wenn er die eingehenden Leads
als wertig empfindet, den Adressdatensatz
zu einem angemessenen Preis erwerben.

SW&W: Es gibt auBBerdem eine Rubrik
.Gesuche", Was hat es damit auf sich?
Weidmann: In die Rubrik ,Gesuche” fliefen
in der Regel Anfragen ein, die direkt an uns
als Portal gesendet werden. Gleichzusetzen
mit einem ,Suchauftrag” an
wind-turbine.com. Dies hauft sich, da man
uns mittlerweile das Vertrauen schenkt, den
richtigen Anbieter fur sein konkretes Anlie-
gen zu finden. Diese Anfragen stellen wir
ghnlich einer ,,Ausschreibung” offentlich aus,
mit der Méglichkeit den Adressdatensatz zu
erwerben. Den Preis pro Anfrage legen wir
manuell fest. Hier sind wir verhandiungs-
bereit und nicht starr festgelegt. Unser
Geschéftsmodell endet dann mit der Ver-
mittlung der Anfrage und des Adressdaten-
satzes — wir erheben keinen Anspruch auf
eine Provision.

SW&W: Welchen Nutzen haben Kaufer
durch das Portal?
Weidmann: Eine extrem groBe Sichtbarkeit
fur ihre Kaufgesuche und eine Vermittiungs-
dienstleistung, die ihnen viel Zeit und letzt-
endlich Geld sparen kann. Wir sind quasi der
JKimmerer" fir viele Kaufer, die uns
vertrauen moglichst schnell seriése und gute
Anbieter flr sie zu finden.

Das Interview fiihrte Katharina Garus.
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Das Internetportal wind-turbine.com bringt Kaufer und Verkaufer der Windbranche zusammen.

Screenshot: wind-turbine.com
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